Bijlage A.2.1.
AANKONDIGING VAN VERKOOP NR. .....c.ccccviiinnnnee

Dit typedocument kan als dusdanig worden gebruikt of als inspiratiebron, aan te passen volgens uw eigen
behoeften en kenmerken.

In te vullen tijdens de voorbereiding van de verkoop (route A.2., stap 1) en voor te leggen aan de
goedkeuring van de bevoegde instantie bij de lancering van de verkoop (route A.2., stap 2).

Te publiceren op (a) uw eigen website, (b) op website hftp.//opalis.be (contact: info@opalis.be) en (c) via elk
ander relevant kanaal (bijv.: plaatselijke krant, uithangen, e-mail / telefoontje naar de potentiéle overnemers,

enz.)
Verkoop nr. ........ccceeeniinnneen,
Betreft: Verkoop met gunning aan de hoogste bieder van de herbruikbare bouwmaterialen die
zullen worden gedemonteerd in gebouw ..........c..ccoeeeueee
1o =T 01T o 1 o SRRSO
Toebehorend @an ............ccoceiiiiiiiiiiie e (NIETN@ VErNoOemd als "de verkoper™)

Waarvan de kantoren gevestigd ZijJN 1€ ......oooi i

1. Voorwerp van de verkoop

§1. In het kader van  project .. stelt
de/het de hergebruikbare bouwmaterialen in
gebouw ........coeevviiinennn, te koop, met het oog op hun hergebruik buiten de bouwsite.

§2. De materialen worden beschreven in de inventaris onder bijlage 1 bij deze aankondiging. Het
betreft voornamelijk ......................

De te koop gestelde materialen zijn in het gebouw ingewerkt. Ze worden op kosten en op geheel
eigen risico van de koper door een professional ontmanteld, aan de voorwaarden die staan
beschreven in de ontwerpovereenkomst onder bijlage 2 bij deze aankondiging.

§3. De doelstelling van de verkoper is met inachtneming van de afvalhiérarchie de
globale milieu-impact van het project terug te schroeven en de ontwikkeling van de
markt van tweedehandse hergebruiksmaterialen actief te ondersteunen, door in ruil
voor de materialen en in het belang van de financién van de /het ...............cooeen. de
beste prijs te krijgen.

De verkoop vindt zo snel mogelijk plaats, véér de hoofdopdracht voor werken, zodat er
een grotere hoeveelheid en een hogere kwaliteit van de ontmantelde materialen is.

2. Procedure

§1. De materialen zijn verdeeld over loten. Elk lot wordt beschouwd als een afzonderlijke verkoop.

§2. De verkoop wordt georganiseerd als een gunning aan de hoogste bieder. De verkoop wordt per
lot gegund aan diegene die de hoogste prijs voor het desbetreffende lot aanbiedt.

Bij gelijkheid wordt er bij loting beslist.
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§3. De procedure laat geen ruimte voor onderhandelingen.
§4. Wordt in het kader van de verkoop niet aanvaard:
— globale offerte voor verscheidene loten;

— voorstellen tot verbetering van de offerte wanneer verschillende loten worden
samengenomen;

— offertes lager of gelijk aan nul (0) €.

3. Inspectiebezoeken aan het gebouw en vragenronde

§1. De kandidaten worden verzocht de materialen enkel te inspecteren tijdens de twee bezoeken
aan het gebouw Op .......ccovveviiiiiiin e ,van ... tot...uurenop .occeeeeeiiiiiiieie, ,van ... tot ...
uur.

Ze hebben de mogelijkheid tijdens de bezoeken in aanwezigheid van een vertegenwoordiger van
de verkoper technische demontagetests uit te voeren. Voor aanvang van elk bezoek vullen de
kandidaat-kopers het document voor ontheffing van verantwoordelijkheid onder bijlage 3 bij deze
aankondiging in en ondertekenen het.

§2. De kandidaat-kopers die niet deelnemen aan de bezoeken, maar desalniettemin alle informatie
over de verkoop wensen te ontvangen, maken hun identiteit kenbaar per e-mail naar volgend
AAIES & i tegen uiterlijK ...

§3. Op het einde van elk bezoek vindt er ter plaatse een vragenronde plaats.

§4. Buiten de onder paragraaf bedoelde vragenronde kunnen de kandidaat-kopers met hun

eventuele vragen terecht op volgend e-mailadres: .........ccooiiiiiiiiiiiiiiiii e , tot
UIterlijK ..oooeeeeiiiiiiees . Na deze datum gaat de verkoper niet meer in op verdere vragen.
§5. Tegen uiterlijk ......cccvvveeiieeinnnnnne stuurt de verkoper in een keer de antwoorden op de

overeenkomstig paragraaf 3 en 4 gestelde vragen naar alle kandidaat-kopers die deelnamen aan
de vragenronde en aan allen die overeenkomstig paragraaf 2 hun belangstelling toonden.

Mochten de mondelinge antwoorden en de antwoorden in het verslag uiteenlopen, dan worden
enkel de schriftelijke antwoorden als geldig beschouwd.

4. Indienen van de offertes

§1. Elke offerte wordt opgesteld aan de hand van het door de kandidaat-koper naar behoren
ingevulde, gedateerde en ondertekende offerteformulier onder bijlage 2 bij deze aankondiging.

Kandidaat-kopers die een offerte voor verschillende loten indienen, noteren alle offertes op
hetzelfde document.

§2. Tegen uiterlijK .........cccccrnrriiiiiiiinneenny om ....... uur, komen de offertes per aangetekende
zending, per e-mail of persoonlijk afgeleverd tegen ontvangstbewijs aan bij de verkoper op
volgend = Lo [ (=17 , ter attentie
A2 | o ,e-Mails o,

§3. De offertes die op de einddatum voor ontvangst van de offertes (poststempel als bewijs)
worden verzonden en die de verkoper na de onder paragraaf 1 vermelde einddatum voor
ontvangst van de offertes in ontvangst neemt, worden als regelmatig beschouwd.
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§4. Overeenkomstig artikel 3,§5 kan de verkoper tot uiterlijk ......... bijkomende informatie over de
verkoop meedelen. De kandidaat-koper die voor deze datum een offerte indient, ziet ervan af
klachten te uiten in verband met de ontbrekende kennis van voormelde informatie op het ogenblik
van indiening van de offerte.

§5. Door hun offerte blijven de kandidaat-kopers verbonden voor een periode van negentig (90)
kalenderdagen die ingaan op de dag na de einddatum voor de ontvangst van de offertes.

5. Aandachtspunten

De kandidaat-kopers letten op het volgende:

(a) Zolang hij geen schriftelijke kennisgeving van het gemotiveerd besluit voor gunning van de
verkoop heeft ontvangen, krijgt de kandidaat-koper door louter de offerte in te dienen geen
enkel recht verleend. De verkoper behoudt zich het recht voor de verkoop niet te gunnen,
na schriftelike kennisgeving aan alle kandaat-kopers die een offerte indienden. Dat de
verkoper van de gunning afziet, geeft de kandidaat-kopers geen recht op
schadeloosstelling.

(b) De door de kandidaat-koper geboden prijs houdt rekening met de bijkomende prestaties
voor het demonteren en verwijderen van de materialen die de koper toekomen.

(c) De materialen zijn tweedehandse goederen die worden verkocht in de staat, verondersteld
gekend te zijn door de koper, waarin ze zich bevinden. Ze worden noch teruggenomen,
noch omgeruild. Er zit evenmin een garantie op, noch wat de verborgen gebreken, noch
wat de kwaliteit van de verkochte zaken betreft. De verkoper geeft meer in het bijzonder
geen waarborgen aangaande de samenstelling van de materialen, hun eigenschappen,
hun goede werking, hun geschiktheid om gedemonteerd te worden of de aanwending die
de koper ervoor voor ogen heeft.

(d) De verkoper staat de koper de materialen af als zijnde producten die dienen te worden
hergebruikt voor dezelfde aanwending als waarvoor ze werden ontworpen, in de zin van
artikel 3, 18° van de ordonnantie van het Brussels Hoofdstedelijk Gewest van 14 juni 2012
betreffende afvalstoffen, zonder afbreuk te doen aan de verplichtingen inzake afvalbeheer
die de koper, de verkrijger(s) of de derde verwerver(s) van de materialen zou(den) kunnen
krijgen opgelegd omwille van de manier waarop hij (zij) deze materialen zal (zullen)
behandelen.

6. Voor de verkoop toepasselijke documenten

Deze verkoop wordt geregeld door:
(a) deze aankondiging;
(b) de inventaris van de potentieel herbruikbare materialen onder bijlage 1;
(c) het offerteformulier en het ontwerp van verkoopovereenkomst onder bijlage 2;

(d) het onder artikel 3, §5 van deze aankondiging bedoelde pv van de bezoeken en van de
vragen en antwoorden.

De in voornoemde documenten beschreven verkoopsvoorwaarden (in het bijzonder in het ontwerp
van verkoopovereenkomst onder bijlage 2) worden verondersteld door alle kandidaat-kopers
gekend en aanvaard te zijn.
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Spreken de verschillende voor de verkoop toepasselijke documenten elkaar tegen, dan gaan de
kandiaat-kopers van de strengste bepalingen uit.

Bijlagen (4)

1. Inventaris van de potentieel herbruikbare materialen

2. Offerteformulier en ontwerp van verkoopovereenkomst
3. Ontheffing van verantwoordelijkheid
4

Recuperatieverslag

Rotor vzw — Vademecum voor hergebruik buiten de bouwsite — Juni 2015 — Bijlage A.2.1. 4/4



